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para calcular el espacio y cono-
cer sus necesidades estéticas. Se
determinara también qué sis-
tema se desea: un 5.1 o, si es un
sal6n gigantesco, un 7.1. “El ob-
jetivo es que el cliente adquiera
solo lo que necesita y, sobre
todo, que su inversion se vea 'y
se oiga, sin retoricas técnicas”.

Lo ideal es empezar el pro-
yecto mientras la casa estd ain
en obras. Asi se indican las ca-
nalizaciones y las necesidades
de electricidad, lo que permi-
tird que los cables no se vean.
Una segunda fase tendra lugar
tiempo después, con las obras
recién acabadas y los clientes a
punto de mudarse. Es el mo-

mento apropiado para instalar
los equipos, evitando que se
manchen, rayen o los roben.

PUESTA A PUNTO. Un sistema
nuevo no tiene por qué sonar
perfecto. “El ajuste importante
se hace alas 100 6 150 horas de
uso, cuando los altavoces y la
imagen ya estan rodados y el
equipo puede mostrar su verda-
dero potencial”, dice Segura.
Es por ello que, tras la instala-
cion, los clientes seguiran en
contacto directo con ellos para
cualquier consulta, puesta a
punto o problema técnico.

Muchas veces, el proyecto inte-
gra también los muebles y la

decoracion, llevando el con-
cepto de ‘salon de cine’ hasta
sus ultimas consecuencias.
“Hace anos, el cine como
forma de ocio s6lo era posible
fuera del hogar. Hoy, gracias al
Home Cinema, somos capaces
de lograr en una habitacion
una recreacion exacta a la de
una sala profesional”, dice
Urrutia. Hoy, un equipo de
cine es, probablemente, la op-
cién mas versatil del mercado
en cuanto a sonido, apto para
manejar todos los aparatos de
la casa con el mejor rendi-
miento y un tinico mando.

En una situacion de revolucion
tecnoldgica como la que vivi-

Sistema de ‘Home Cinema' instalado por
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Casa y Cine en una vivienda particular
de Madrid. La sala fue tratada acdsticamente
para controlar los tiempos de reverberacidn.

mos, algunos productos pue-
den quedar rapidamente obso-
letos. Por eso, en Casa y Cine,
en caso de no disponer del pre-
supuesto adecuado, recomien-
dan al cliente comprar poco a
poco y bueno, a todo de golpe.
“Por muy poco dinero, pode-
mos acceder a calidades de
imagen antes s6lo reservadas a
unos pocos privilegiados” co-
menta Oscar. “Un proyector
nuevo de 4.000 euros tiene la
misma calidad de imagen que
uno de 20.000 de hace unos
anos. En audio es diferente: lo
que mas cambia es la fuente
del sonido y no tanto la ampli-
ficacion o los altavoces”.

Para soluciones sencillas y con-
cretas, Oscar Segura lo tiene
claro: “En un espacio pequeno
con poco presupuesto, me
pondria un sistema de mini
monitores con electrénica de
una misma marca; pero no las
tipicas comerciales, sino las
que suenan de verdad. Para es-
pacios y presupuestos mas am-
plios, componentes selecciona-
dos de diferentes marcas; v, si
fuera millonario (se queda
pensando)... si fuera mi-
llonario ya ni te cuento”.
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